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Kierunek: Psychologia w biznesie

Negocjacje i mediacje w biznesie
Forma studiów: Stacjonarne Niestacjonarne
OD MARCA

Program studiów
Społeczno-psychologiczne uwarunkowania konfliktów

Konflikt w biznesie - prawo i ekonomia

Rozwiązywanie konfliktów w zespołach pracowniczych

Trening asertywności

Wprowadzenie do negocjacji

Trening umiejętności negocjacyjnych

Organizacyjne i prawne aspekty prowadzenia mediacji

Negocjacje międzynarodowe i międzykulturowe

Postępowanie mediacyjne w sprawach cywilnych i gospodarczych

https://www.dsw.edu.pl/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/kierunki-i-specjalnosci/psychologia-w-biznesie/negocja
cje-i-mediacje-w-biznesie
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