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Czego sie nauczysz, wybierajac te specjalnos$¢?

Specjalno$é negocjacje i mediacje w biznesie skupia sie na doskonaleniu umiejetnoéci prowadzenia skutecznych
negocjacji oraz rozwigzywania konfliktéw w §rodowisku biznesowym. Studenci zdobywajq wiedze na temat réznych
strategii negocjacyjnych, technik komunikacyjnych oraz psychologicznych aspektéw procesu negocjacji. Programy
edukacyjne czesto obejmujq praktyczne warsztaty, ktére pozwalajq studentom rozwijaé umiejetnosci w zakresie
mediacji, rozwiqgzywania konfliktéw oraz budowania porozumienia miedzy stronami. Absolwenci specjalizacji
negocjacje i mediacje w biznesie sq przygotowani do pracy jako mediatorzy, negocjatorzy biznesowi, doradcy ds.
konfliktéw oraz specjalisci ds. zarzgdzania konfliktami w réznych organizacjach. Ta specjalno§é ma kluczowe
znaczenie w budowaniu efektywnych relacji biznesowych i rozwigzywaniu sporéw w sposéb konstruktywny i zgodny z

interesami wszystkich stron.

Program studiow

. Spoteczno-psychologiczne uwarunkowania konfliktéw

. Konflikt w biznesie - prawo i ekonomia

. Rozwigzywanie konfliktéw w zespotach pracowniczych

. Trening asertywnosci

. Wprowadzenie do negocjacji

. Trening umiejetnoéci negocjacyjnych

. Organizacyjne i prawne aspekty prowadzenia mediacji

. Negocjacje miedzynarodowe i miedzykulturowe

. Postepowanie mediacyjne w sprawach cywilnych i gospodarczych

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



