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Zarządzanie sprzedażą i e-commerce
- Specjalność - studia I stopnia

Kierunek: Marketing i sprzedaż

NOWOŚĆ OD MARCA Studia licencjackie

Czego nauczysz się, wybierając tę specjalność? 

Nauczysz się tworzyć plany sprzedażowe

Poznasz tajniki zarządzania zespołem sprzedażowym

Dowiesz się o zasadach merchandisingu

Nauczysz się projektowania platform e-commerce

Dowiesz się jak wykorzystać w procesie sprzedaży wpływ i psychomanipulacje

Opanujesz wiedzę z zakresu marketingu międzynarodowego

Poznasz zasady marketingu w e-commerce

 

Ciekawostka:

Możesz na preferencyjnych warunkach zrobić międzynarodową certyfikację z różnych metodyk zarządzania

projektami.

Praca dla Ciebie: 

Manager ds. sprzedaży

Manager ds. Handlu międzynarodowego

Specjalista ds. e-commerce

Doradca klienta

Specjalista ds. Eksportu

Dyrektor działu sprzedaży

Program studiów

Zarządzanie agencją marketingową - Revas

Plany sprzedażowe
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E-commerce

Merchandising

Social media marketing

Aspekty prawne w handlu

Marketing międzynarodowy

Wywieranie wpływu i psychomanipulacja

Projektowanie i optymalizacja platform e-sprzedażowych

Zarządzanie zespołem sprzedażowym
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